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Conviértete en el vendedor que los clientes siempre
eligen. Para todos los que entienden que el éxito no
esta en o que vendes, sino en c6mo lo vendes.

Brief

Sinopsis

El mayor desafio de los mercados actuales no es vender el mejor producto, sino ser €l vendedor que el cliente elige. Este libro te mostrara como
convertirte en ese profesional Uinico que conecta, persuade y genera confianza.

Daigual si eres un vendedor experimentado o estas dando tus primeros pasos. Este libro transformara tu forma de entender las ventasy, lo més
importante, te ensefiard a disfrutar del proceso.

Descubre cémo diferenciarte en un mundo lleno de productosy precios idénticos. Porque vender no vade lo que ofreces, sino de quién eres. iEl
pro ducto erestul Este no es un libro tedrico ni un compendio de férmulas mégicas para vender mas.

Es una guia para transformar la manera en la que entiendes y practicas laventa. Aqui, €l producto erestu.

BorjaLanaquera

En el afio 2001 comencé mi carrera como vendedor. En aquella época, bastaba con recitar |as caracteristicas de los productos y hacer presupuestos. Pero
los tiempos han cambiado: hoy no se trata de qué vendes, sino de como lo vendes. Y muchos de vosotros no os habéis dado cuenta. Sé sincero contigo
mismo: ahi afuera hay miles de personas ofreciendo lo mismo que tl a precios similares. La diferenciayano esta en el producto, sino en quien lo vende.
Por eso, en 2019 decidi dedicarme de lleno a convertirte en ese vendedor que los clientes siempre eligen. Mi misién es ensefiarte a conectar, persuadir y
generar confianza en cada interaccion con tus potencial es compradores. Porque en esta era de lainformacidn, tus clientes ya saben todo sobre tus productos
y los de tu competencia. Lo que buscan es entender por qué tu eres diferente. Daigual si eres un vendedor experimentado, un emprendedor o u
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